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Die KABELMAT® Wickeltechnik GmbH gehört zu den weltweit führenden Unternehmen in der Wickeltechnik. Das Leistungsspek-
trum umfasst Geräte, Maschinen und Anlagen zur Verarbeitung von Wickelgütern wie Kabel, Rohre, Seile, Schläuche und Kunst-
stoffprofile.

In unserem innovativen und international agierenden mittelständischen Unternehmen erwarten dich flache Hierarchien sowie 
spannende Herausforderungen. Als Unternehmen der HELU Gruppe profitierst du von der Stabilität und den Entwicklungsmög-
lichkeiten einer weltweit agierenden Unternehmensgruppe mit mehr als 2.500 Mitarbeitenden. Zur Verstärkung unseres Ver-
triebsteams suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen engagierten Gebietsverkaufsleiter (m/w/d) für die Vertriebsregion 
Bayern, Ostdeutschland sowie Osteuropa.

Wer wir sind...

Unser Angebot an dich
	3 Firmenwagen inkl. 

Privatnutzung
	3 Pluxee-Mitarbeiterkarte 	3 Zuschuss für KiTa / KiGa 	3 Zuschuss zur Arbeitsbrille

	3 Flexibles 
Arbeitszeitmodell

	3 Kabelmat Corporate 
Benefits

	3 Finanzspritze zur Hochzeit 
oder Geburt

	3 Ein supercooles Team :-)

	3 Home Office 	3 JobRad 	3 Betriebliche Alters- und 
Gesundheitsvorsorge

Lust die Welt der Wickeltechnik mitzugestalten? Wenn wir dein Interesse geweckt haben, schicke bitte deine aussagekräftigen 
Bewerbungsunterlagen an: career@kabelmat.com

Gebietsverkaufsleiter für die Region Bayern, Ostdeutschland und Osteuropa (m/w/d) 

	� Betreuung und strategischer Ausbau unseres 
bestehenden Kundenstamms 

	� Gewinnung von Neukunden und Erschließung 
zusätzlicher Marktpotenziale 

	� Technische Beratung und Erarbeitung 
kundenspezifischer Maschinenlösungen 

	� Verantwortung für den gesamten Vertriebsprozess von 
der Anfrage bis zum Vertragsabschluss 

	� Erstellung von Angeboten und Führung von 
Vertragsverhandlungen 

	� Umsatzverantwortung für das Vertriebsgebiet 

	� Markt- und Wettbewerbsbeobachtung sowie Ableitung 
geeigneter Vertriebsmaßnahmen 

	� Regelmäßige Kundenbesuche und enge 
Zusammenarbeit mit Konstruktion, Produktion und 
Service 

	� Technische oder kaufmännische Ausbildung 
beziehungsweise Studium, beispielsweise 
in Maschinenbau, Verfahrenstechnik oder 
Wirtschaftsingenieurwesen 

	� Mehrjährige Erfahrung im technischen Vertrieb von 
Maschinen oder Anlagen 

	� Technisches Verständnis und Freude an der Entwicklung 
kundenorientierter Lösungen 

	� Unternehmerische, eigenverantwortliche und 
strukturierte Arbeitsweise 

	� Ausgeprägte Kundenorientierung und 
Verhandlungssicherheit sowie vertriebliches Gespür

	� Sehr gute Deutsch- und verhandlungssichere 
Englischkenntnisse 

	� Hohe Reisebereitschaft innerhalb des Vertriebsgebiets 

	� Sicherer Umgang mit MS Office und idealerweise einem 
CRM-System

Vollzeit • Flexibler Arbeitsort im Home Office in deiner Vertriebsregion oder wahlweise in 72293 Glatten bzw. 91575 Windsbach • 
zum nächstmöglichen Zeitpunkt

Wir wachsen weiter und suchen einen Gebietsverkaufsleiter (m/w/d) 
für die Region Bayern, Ostdeutschland und Osteuropa

Deine Tätigkeit umfasst: Das zeichnet dich aus:


